
«Купец» в позе 
восточного монаха 
О малом бизнесе и легальном рабстве 

В средствах массовой ин 
формации, время от времени 
появляются гневные публика­
ции, тема которых звучит при­
мерно так: «Руки прочь от 
предпринимателей, не губите 
доброе дело!» 

В качестве основного «убой­
ного» аргумента приводятся 
шестизначные цифры количе­
ства людей, которым 
п р е д п р и н и м а т е л и 
дали работу и спасли 
не только их, но и их 
семьи от голодной 
смерти . В о з р а з и т ь 
против цифр трудно. 
Даже на примере на­
ших ярмарок, множе­
ства ларьков, мага­
зинчиков и суперма­
газинов видно: дей­
ствительно, тысячи 
людей «при деле». Но 
известно, что у вся­
кой медали две стороны. При­
меры же, которые скопились в 
журналистском блокноте, сви­
детельствуют, что такая, с по­
зволения сказать, работа есть 
не что иное, как легальное раб­
ство. Трудящиеся на ярмар­
ках, в ларьках, магазинах и 
магазинчиках не имеют абсо­
лютно никаких прав и возмож­
ностей, которые позволили бы 
им обеспечить достойную не 
только жизнь, но и старость. 
Характерно, что публикации по 
поводу проблем в среднем и ма­
лом бизнесе деликатно замалчи­
вают положение, в котором ока­
зались тысячи людей, вынуж­
денных работать на самых невы­
годных для себя условиях. А 
если и приводится мнение од-
ного-двух продавцов, утверж­
дающих, что работа на ярмарке 
их спасла, то это полуправда Да 
и цена таким «откровениям» хо­
рошо известна 

Основной вариант оформ­
ления на работу в частные 
фирмы, магазины, ларьки со­
стоит в «неоформлении». Хо­
зяин называет сумму, которая, 
по его разумению, будет слу­
жить оплатой. Не пытайтесь 
найти в этой, как правило, ми­
зерной сумме хоть какое-то 
экономическое обоснование 
или расчеты. 

- Две тысячи, - заявляет 

Тысячи 
людей 
вынуждены 
работать 
на самых 
невыгодных 
для себя 
условиях 

босс. - Без оформления, без вы­
ходных, праздников и отпуска. 
Хотите с оформлением? Стаж 
нужен? Пожалуйста но отчис­
ления во всякие фонды будете 
платить сами из своей зарплаты. 

Работающие на ярмарках и 
вовсе получают «за выход». 
Продал - не продал, получишь 
за «выход» по количеству отра­

ботанных дней. Есть 
интерес работать? 
Никакого. Культура 
обслуживания на яр­
марках, как говорят, 
даже «не ночевала». 
Лучший вариант -
«купец» в позе вос­
точного монаха, со­
з е р ц а ю щ е г о веч­
ность. Никакого вме­
шательства в процесс 
«покупатель - прода­
вец»: смотри, выби­
рай. Чей товар, кто 

произвел, он и сам толком не зна­
ет. Вариант тоже привычный -
продавец, как правило, молодая 
женщина с сигаретой или ста­
канчиком кофе громко общается 
с подругами по соседним лоткам. 
Тема общения - вчерашняя ве­
черинка или происки подлой хо­
зяйки. Как правило, присутству­
ют крепкие словечки. Не стоит 
вмешиваться - обругают. И не 
грозите, что пойдете в другое 
место, это никак не тревожит ры­
ночных продавцов, потому что 
получают они «за выход». Есть 
пословица «Какова работа тако­
ва и плата». В нашем варианте 
наоборот - «Какова плата, тако­
ва и работа». 

Положа руку на сердце, очень 
жаль этих женщин - неважно, ла­
рек или лоток. Зимой - холодно, 
летом - жара пыль, духота. «Са-
нитарно-бытовые удобства», как 
правило, на расстоянии. Видела 
я одно такое «санитарно-гигиени­
ческое удобство»: покосившийся 
железный вагончик, на котором 
выведено «Ж», на полу - картон, 
извините, два ведра и женщина, 
которая за «посещение» берет два 
рубля. Летом еще ладно. А зи­
мой? Как правило, на павильонах 
значатся часы работы . Не 
обольщайтесь: если написано, что 
ларек работает с 9.00, то и в 10.30 
он может быть закрыт. 

Все бы можно было вынести, 

если бы шел трудовой стаж, был 
отпуск, перерыв, в конце концов, 
премия за хорошую работу. Пока 
женщины молоды, они не заду­
мываются, а может, не хотят ду­
мать, гонят от себя мысли: «Что 
же будет, когда «подойдет» воз­
раст?» А он подходит быстрее, 
чем хотелось. «Фирма примет, 
фирма приглашает, требуется 
водитель, продавец.. .» И при­
писка «До 28-30 лет». А куда ос­
тальным? Варианты, конечно, 
есть, но они просто унизительны 
в оплате и в той работе, которую 
предстоит выполнять. 

В такой непростой ситуации 
оказалась милая, образованная, 
деликатная и при том прекрасно 
сохранившаяся женщина. Обра­
зование - бухгалтер. Работала 
около трех лет в большом част­
ном магазине продавцом. Мага­
зин торговал предметами для 
дома, но очень дорогими и, как 
правило, покупаемыми раз в 1 5 -
20 лет. Сами понимаете, очереди 
из покупателей не было. Хозя­
ин, молодой « п р е д п р и н и м а ­
тель», появлялся в магазине 
лишь для того, чтобы «дать раз­
гон»: 

- Плохо работаете, плохо про­
даете. Уволю, выгоню.. . 

А товар - дорогая импортная 
мебель. 

Но платил 2,5 тысячи, добав­
лял на питание в «общем котле». 
Скоро у него начались пробле­
мы с хозяевами помещения, ко­
торое он арендовал. Зарплату 
стал платить реже, а потом и вов­
се перестал. Тех, кто спрашивал: 
«А где зарплата?» - выгонял 
бранью и кулаки прикладывал. 
Словом, она у ш л а пока поби­
той не оказалась. В трудовой -
прочерк, стаж, отработанный в 
магазине, хозяин «забыл» впи­
сать. До пенсии четыре года. 
Начались поиски работы. В дет­
ский сад ночным сторожем с оп­
латой 1000 рублей устроиться 
не удалось. В ночном кафе были 
вакансии посудомойщицы и гар­
деробщицы, работа каждую ночь 
без выходных и, естественно, без 
оформления. В качестве привле­
кательного момента - чаевые, 
если дадут в гардеробе, или ос­
татки пищи и косточки, если есть 

животные дома - при работе по-
судомойщицей. 

Устроилась в киоск. Без офор­
мления, без выходных и отпус­
к а без права заболеть. О п л а т а -
2000 рублей, киоск холодный. 
Хозяйка, увидев включенный 
обогреватель, напоминает о сто­
имости электроэнергии. Д а по­
дорожало электричество, толь­
ко вот здоровье работников 
предприниматели никак не оце­
нивают - ничего оно не стоит. 

Зашла на днях в один из «су­
пермагазинов». Товаров полно, 
но качество такое, что «носом 
чувствуешь». За прилавком -
продавщица «на возрасте». Она 
еще при прежней экономике ра­
ботала отлично знает свое дело. 
Стоит с кружкой чая с лимоном. 
Видно, что болен человек, при­
чем, видно, что вирусное, что еле 
держится на ногах. Уйти - никак, 
болеть не положено - уволят. 

Иная ситуация у секретарш в 
фирмах. Там зарплата поболь­
ше, тепло, чисто. Правда, надо 
знать компьютер. И угодить 

шефу. Зарплата же зависит от 
того, как вы сможете «угодить». 
И каждая вторая «неугодив­
шая», а значит, уволенная, рас­
скажет много интересного о нра­
вах и нравственности так назы­
ваемых предпринимателей. 

Можно долго рассуждать о 
том, что бизнес, предпринима­
тельство - это хорошо, это наше 
будущее. Никто не спорит. Но, 
продолжая тему, мы непремен­
но употребим выражение: «ци­
вилизованное общество». Это 
самое общество - люди, кото­
рые, работая в ужасных, унизи­
тельных условиях, не создадут 
ни цивилизованной торговли, ни 
цивилизованного рынка о кото­
ром, как завороженные, твердят 
те, кто за счет труда тысяч лю­
дей очень неплохо обустроил 
свою жизнь. 

А между тем в палатках, ларь­
ках, у лотков среди продавцов 
немало людей с высшим образо­
ванием, которые действительно 
рады хоть этой работе. Какое 

материальное обеспечение ждет 
их в старости? Раз без оформ­
ления, значит, нечего будет 
предъявить в собес. Да и до­
полнительные деньги, которые 
отчисляют на пенсионные сче­
та, у них тоже не появятся. 

Говорят, трудовая денежка 
до веку кормит. Вот только у 
тех, кто сегодня без прав рабо­
тает, не будет денежки. А ра­
ботают, стараются. Только ре­
зультат печальный. Нет у них 
прав - одни обязанности. На 
деле получается, что не такие 
уж благодетели предоставляют 
им работу. 

Лидия РАЗУМОВА. 

P. S. Автору известны на­
звания ярмарок, магазинов, 
фамилии тех, кто попал в не­
легкую жизненную ситуацию. 
Только вряд ли нужно их на­
зывать - факты имеют массо­
вый характер. И это вторая 
сторона медали, которая зовет­
ся предпринимательством. 

Получите деньги 
за квартиру 
льготы 

С 1 января все работающие граждане получили воз­
можность вернуть часть денег, потраченных на не­
движимость, учебу или лечение. 

Речь идет о том, что теперь купившие квартиру или дом смо­
гут сэкономить на уплате подоходного налога. Причем в катего­
рию недвижимости попадает не только городское жилье, но и 
загородные дачи. 

Налоговые послабления существовали и раньше, но тогда мак­
симальная сумма, с которой можно было получить имущест­
венный вычет, не должна была превышать 600 тысяч. Теперь 
она увеличивается до одного миллиона рублей. Сделано это для 
того, как разъясняют налоговики, чтобы простимулировать 
спрос на жилье. Напомним, что сумма в миллион рублей по те­
кущему курсу равна 34,5 тысячи долларов. 

Чтобы получить налоговую скидку, надо обратиться в нало­
говый орган и представить документы, удостоверяющие права 
собственности. После чего обязаны произвести вычет льготной 
суммы из подоходного налога. Максимально возможный раз­
мер вычета с миллионной покупки составит 130 тысяч рублей, 
или более 5 тысяч долларов по текущему валютному. 

Что же касается социальных скидок по части платного образо­
вания и лечения, то они не слишком щедры. Потолок вычета за 
платное лечение и образование увеличен с 25 до 38 тысяч руб­
лей. При этом размер компенсации будет зависеть от размера 
заработка и социального положения налогоплательщика. И здесь 
возникает один вопрос: кто воспользуется такой льготой? Обес­
печенные люди, скорее всего, не станут тратить время и нервы 
на походы к налоговикам и сбор необходимых документов на 
компенсацию. Ну а у бедняков на платное образование и услуги 
платной медицины просто нет денег. 

Налоговые скидки устанавливаются ненадолго. В 2005 году 
Правительство РФ обещает обложить жильцов новым имуще­
ственным налогом. Его ставка будет снижена до 0,1 процента— 
против 2 процентов, существующих сейчас, но взиматься он 
будет не от номинальной, а от рыночной стоимости. Первыми 
«прелести» налогового реформирования почувствуют жильцы 
приватизированных квартир старой постройки. По расчетам 
экспертов, даже за квартиры в серийной «панельке» придется 
платить не менее 200 долларов в год. 

Юрий АЛЕКСЕЕВ. 

Чтобы заработать на жизнь, надо работать. Но чтобы разбогатеть, 
надо придумать что-то другое. 

Альфонс КАРР 

Непродуманный закон 
АВТОГРАЖДАНКА 

Государственная Дума работает над зако­
ном об автогражданской ответственности. 
Но то, что предлагают страховщики, пол­
ный абсурд. Раз мы сейчас живем в рыноч­
ных отношениях, то и к этому вопросу надо 
подходить по-рыночному. 

Я владелец старенького «Запорожца». Он 
сейчас стоит в гараже, и ремонтировать ма­
шину в ближайшее время мы не собираем­
ся. Думаю, нет необходимости страховать 

машину, если она не находится в эксплуа­
тации. 

Относительно машин «на ходу» тоже есть 
предложения. У всех россиян машины раз­
ных марок, различной стоимости. Логично, 
что и стоимость страхового полиса должна 
быть соответствующей. Почему бы в зако­
не не отразить, допустим, процентную сто­
имость страховки в размере 2-3-х процен­
тов от цены машины на момент прохождения 
техосмотра? 

Если ввести различия в цене страховки, 

то люди начнут покупать отечественные ма­
шины, и это очень важно для нашей эконо­
мики. У отечественных производителей ав­
томобилей появится стимул, чтобы повы­
шать качество российской автопродукции. 
В свое время наша «Волга» лишь немногим 
уступала зарубежным автомобилям. А сей­
час автопромышленность России зашла в ту­
пик: из-за низкого качества покупают мало 
российских автомобилей, а на повышение ка­
чества нет средств. 

Александр СИНИЦЫН. 

За рябчиками -
в деревню 
ВЛАСТЬ-СОВЕТАМ 

Открываем календарь, начинается январь. 
Если после праздников в закромах не осталось ни крошки, на 

антресолях - ни банки, а в холодильнике, что называется, мышь 
повесилась, пора ехать в деревню. И закупить там продуктов и 
разносолов, чтобы хватило до Первомая. 

Если у вас родственники в деревне, смело к ним: и в баньке попа­
рят, и ночевать оставят, и подскажут, у кого и за сколько можно 
отовариться. Если родственников нет, выбирайте произвольный 
маршрут. Но чтобы не сильно близко от города - иначе цены будут 
не очень отличаться от городских. И не сильно далеко - чтобы зат­
раты на бензин не повлияли на экономический эффект. Если ехать по 
Челябинской трассе, можно смело заезжать в Степное, Верхнюю 
Санарку, Борисовку или Радиомайку. Они как раз между Челябин­
ском и Магниткой, как Бологое, которое «где-то между Ленингра­
дом и Москвой». Ехать, конечно, нужно не на автобусе - в руках 
много не унесешь, а на машине. Чтобы дорога была скатертью, 
воспользуйтесь советами Марата Халимова, таксиста ТНТ, водите­
ля с 28-летним стажем: 

- Дорога зимой скользкая и весьма коварная. Тормозной путь 
больше, а вероятность заноса выше, чем летом. Поэтому не стоит 
отправляться в путь без шипованных колес, которые снижают веро­
ятность заноса и скольжения. А если резина как говорится, лысая, 
она будет скользить - вы же зимой тоже переобуваетесь в обувь с 
рифленой подошвой. Сейчас появились колеса с «лягушачьими лап­
ками», которые вроде как прилепляются к дороге. Я по старинке 
отдаю предпочтение шипованной резине, но у ребят интересовался 
- «лягушачьи лапки» им нравятся. 

Как в любую дорогу, возьмите с собой аптечку, знак аварийной 
остановки, веревку или трос для буксира. И еще саперную лопат­
ку, чтобы снег руками не копать: бывает, дорогу переметет, ре­
шишь, что проедешь - и застрянешь. 

Как говорят «шофера», едешь на один день - бери продукты на 
неделю. Поэтому запаситесь бутербродами, а еще обязательно зах­
ватите чай или кофе в термосе. А вот запас бензина в принципе не 
нужен, на трассе всегда можно заправиться. Еще и заправку выб­
рать по вкусу: когда долго ездишь, уже знаешь, где какой бензин. А 
с собой можно взять только полуторалитровую пластиковую бу­
тылку бензина В случае чего ее как раз хватит на 20-25 километров 
- д о ближайшей заправки. Сейчас редко кто канистру возит - неза­
чем багажник захламлять. 

Как бороться с заносами? Лучше до этого не доводить: резко не 
тормозить и не газовать. Но если машину все же занесло, для «клас­
сики» нужно притормозить и крутить руль в сторону, обратную 
заносу. У меня сейчас «десятка», она переднеприводная, поэтому я, 
наоборот, поддаю газу, она «цепляется» за дорогу и выравнивается. 

Если замерз замок, можно воспользоваться антиобледенителем. 
А можно по старинке - капнуть немного тормозной жидкости. (Кстати, 
именно этим способом предприимчивые горожане «отогревают» 
замки на железных дверях в подъезде - прим. авт.) Если на улице 
мороз, чтобы машина лучше заводилась, можно занести аккумуля­
тор в тепло. Потому что когда аккумулятор замерзает, у него отдача 
становится меньше. В общем, как и у человека который мерзнет... 
И можно еще свечи прокалить, чтобы были горячие. А уж как ма­
шину лучше завести, знает только сам водитель. Потому что две 
одинаковые машины могут заводиться совершенно по-разному. 

... Итак, вы добрались до деревни. Теперь сверим цены. В горо­
де говядина стоит от 55 до 85 рублей за килограмм в зависимости от 
того, насколько лакомый кусочек вам предлагают, свинина 65-80 
руб., баранина 60-65 руб., гусь - 1 4 0 руб. за килограмм, утка - 1 2 0 
руб., курица - 100 руб., творог - 50 руб., сливки - 120 руб. А 
значит, все, что дешевле, уже можно покупать. Птицу в деревне 
продают не килограммами, а поштучно. Например, гуся весом 
килограмма можно купить за 250-300 рублей, в городе он обойдет­
ся вам в 400-500. 

Говяжья туша без шкуры, ног, головы, ливера весит 300 кг. Од­
ной семье столько не съесть: купите окорок, который весит 40 кг. 
Реальная цена за него - 60 рублей за килограмм, и значит, нужно 
выложить 2400 рублей. Расплачиваться за продукты нужно день­
гами. Водка в качестве валюты у зажиточных сельчан не котирует­
ся. В городе килограмм мякоти с косточкой обошелся бы вам в 85 
рублей - итого за 40 килограммов 3400 рублей. Экономическая 
выгода 1000 рублей. Так что затраты на бензин - 300 рублей за 
полный бак - вы уж точно оправдали. А если еще и поторговать­
ся... И чем больше мяса вы покупаете, тем это выгоднее - нет смыс­
ла покупать кусочек с коровий носочек. 

Главный ветеринарный врач Магнитогорска Владимир Цинков-
ский предупреждает, что на мясо хозяин должен предоставить вам 
справку о собственности и ветеринарное свидетельство (форма № 
2). Это свидетельство действительно только в оригинале и выпол­
няется ветеринаром на специальном бланке с несколькими степеня­
ми защиты. Оно удостоверяет, что животное состояло на учете, было 
здоровым, ему сделали комплекс прививок. И это не пустая фор­
мальность - к примеру, сейчас у наших соседей из Казахстана небла­
гополучна ситуация по ящуру. 

Что еще можно купить в деревне, кроме обычной «продуктовой 
корзины» в виде мяса топленого масла картошки и яиц? Соленые 
грузди и маслята моченую бруснику, гусиный и барсучий жир, а 
если повезет, и дичь: зайца дикую козу, лосятину. Был случай, когда 
дед-крестьянин отдал в придачу к гусю с десяток каких-то малень­
ких птичек: мол, какой с них прок. Оказалось, рябчики... 

В общем, будьте готовы к неожиданностям и приключениям, ко­
торые поджидают вас во время поездки в деревню. А заодно реши­
те продовольственную программу отдельно взятой семьи. 

Евгения ШЕВЧЕНКО. 

Кто крикнул доллару «полундра»? 
Центральный Банк России демонстрирует очередной «относительно честный способ 
отъема денег» у населения 

Я З Ы К О М ЦИФР 
В общей сложности право на льготы и пособия в России 

имеют 449 категорий граждан. У кого-то льгот меньше, у 
кого-то больше. 

• Так, например, работники милиции имеют 45 льгот. 
• Инвалиды войны - 32 льготы. 
• Беременные женщины - 30 льгот. 
• Герои России и Советского Союза - 25 льгот. 
• Люди с психическими расстройствами - 1 8 льгот. 
• Люди без определенного места жительства - 16 льгот. 
• Северяне - 14 льгот. 
• Ветераны труда - 8 льгот. 
• Казаки - 5 льгот. 
• Лица сотрудничающие с контрразведкой, - 2 льготы. 

Сегодня во всех телестудиях и 
в редакциях газет солидных и не 
очень просто нарасхват идут чи­
новники финансовых и экономи­
ческих ведомств, руководители и 
профессора высших экономичес­
ких школ и даже бывшие мини­
стры и банкиры. Вопрос к ним 
один, зато самый насущный: в 
какие корзины класть свои яйца 
то есть денежные сбережения? 

Евро растет, доллар падает, 
рубль крепнет прямо на глазах. 
Градус дискуссии поднимается, 
при этом никто никому не дове­
ряет, все в панике. Подтекст всех 
вопросов один: куда бедному 
россиянину податься с долларо­
вой заначкой, чтобы опять не 
остаться с носом, как после па­
мятного дефолта 1998 года. По­
этому у нас особо не любят чи­
новников и экспертов, которые, 
потупив очи, мямлят, что лично 
для них вопрос выглядит чисто 
виртуальным, ибо денег у них 
крайне мало и держат они их 
только в рублях « от получки до 
получки». Эти блеяния только 
укрепляют подозрительность. 

Перефразируя Булата Окуджа­
ву, можно сказать, что вновь в 
нашем доме запахло воровством. 

Судите сами. По самым скром­
ным расчетам, на руках у росси­
ян находится не менее 70 милли­
ардов долларов США. Это день­
ги на черный день, на покупку 
товаров длительного пользова­
ния, на организацию мелкого (в 
том числе «челночного») бизне­
са. Столь экзотическая форма 
хранения сбережений отнюдь не 
генетически присуща россий­
ским подданным. Просто их 
вынудило к этому нехитрому 
методу родное Правительство 
вкупе с Центробанком России. 

Теперь уже всем ясно, что 
именно эти две структуры целе­
направленно организовали сна­
чала обвальное обесценение бан-
ковских вкладов б ы в ш е г о 
СССР, а затем дефолт и крах наи­
более раскрученных коммерчес­
ких банков России. Как можно 
после этого доверять такой, с 
позволения сказать, банковской 
системе? А как можно любить 
национальную валюту, которая 
в одночасье способна обесце­
ниться в шесть раз?! Так что не 

надо у п р е к о в в о т с у т с т в и и 
патриотизма. Не такие уж рос­
сияне дураки, что сделали став­
ку на доллар. Случись что-ни­
будь подобное во Франции или 
США, глядишь, и французы с 
американцами начнут набивать 
домашнюю кубышку японски­
ми иенами. Но у них такого не 
случится. Потому что государ­
ство там напрямую зависит и 
материально,и политически от 
массового налогоплательщика 
(он же избиратель). Кто же бу­
дет резать курицу, которая не­
сет золотые яйца? Это исклю­
чительно российская традиция. 

Война государства с людьми, 
чуть выбившимися из нужды, за­
рабатывающими на более-менее 
достойную жизнь, не прекраща­
ется ни на минуту, только меняет 
формы. Сейчас любому челове­
ку, мало-мальски помнящему 
любимые «честные способы отъе­
ма денег» родного государства, 
понятно: поставлена задача выт­
рясти из нашего населения его 
долларовый загашник. Центро­
банк уже активно взялся за ре­
шение этой задачи. Благо, есть 
прекрасная возможность навести 

тень на плетень. Видите ли, дол­
лар с евро на мировом валютном 
рынке бодаются. Европа и США 
решают свои экспортно-импорт­
ные проблемы, в том числе путем 
игры на валютных курсах. А мы­
то здесь при чем? Вот уж и 
впрямь: «паны дерутся, а у холо­
пов чубы трещат». 

По какой такой причине дол­
лар в России подешевел за год 
на целых 3 рубля, то есть на 10 
процентов? Если рубль у нас 
такой бойкий, то почему Цент­
робанк не выставляет его на тор­
ги международных валютных 
бирж, как это делают со своими 
валютами США, Европа Япо­
ния? Получается, что мужает 
наш рубль, только прижавшись 
к родной матушке-земле, нара­
щивает мускулы исключительно 
для борьбы с гражданами РФ. 

Председатель Центробанка 
г-н Игнатьев и министр финан­
сов г-н Кудрин в один голос уве­
ряют граждан, что в создавшихся 
условиях самое выгодное - дер­
жать сбережения в рублях. И 
уверения срабатывают. В об­
менных пунктах очереди, насе­
ление всех возрастов, от пионера 

до пенсионера, бросилось к кас­
сам с зажатыми в потных кулаках 
зелеными купюрами. Но эти же 
господа из Российского прави­
тельства распираемые гордос­
тью по поводу экономических 
итогов п р о ш е д ш е г о года, 
докладывают Президенту, что 
инфляцию удалось удержать в 
пределах 12 процентов. Позволь­
те, но это значит, что все наши 
сбережения , накопленные в 
истекшем году, усохли на эти са­
мые 12 процентов! В таком слу­
чае, что же это у вас в Центробан­
ке и Минфине крепчает? К этому 
следует еще добавить, что про­
центы, начисляемые практически 
по всем видам вкладов Сбербан­
ком РФ (который находится под 
контролем Центробанка), ниже 
темпа инфляции. 

Однако нам все равно говорят: 
рубль лучше доллара. Но еже­
ли он лучше, то почему импорт­
ные товары не дешевеют по мере 
укрепления рубля? Если некий 
импортный товар был закуплен 
год назад за 100 долларов и 
продавался за 3180 рублей, то 
сегодня он должен стоить 2885 
рублей, разве не так? Иными 

словами, цены на долларовый 
импорт должны были упасть на 
10 процентов. Но ведь этого не 
произошло! 

По сценарию Центробанка, 
нервы у населения окончательно 
сдадут при курсе 25-26 рублей 
за доллар. Возможно и раньше. 
Люди, охваченные паникой, по­
бегут толпами в обменники, го­
сударство по дешевке скупит 
накопленные народом долларо­
вые сбережения, а потом... по­
том доллар пойдет вверх, евро 
чуть-чуть вниз , а р у б л е в ы е 
цены снова подскочат. И наши 
любомудрые аналитики объяс­
нят скачок цен тем, что люди по 
собственной воле купили очень 
много рублей на свои доллары, 
что привело к росту рублевой 
массы, а за этим, как известно, 
следует инфляция. Так что на 
себя и пеняйте, неразумные, -
остались опять с одними «дере­
вянными» и, увы, уже без «зеле­
ных». А Центробанк с Прави­
тельством опять ни при чем: вы, 
мол, сами сделали свой выбор. 

Николай ПЕТРАКОВ, 
академик РАН. 

27 января 2004 года 


