
/ОТДЫХ МЕТАЛЛУРГОВ 

Иван СЕНИЧЕВ, начальник 
отдела социальных программ: 

В давних тради­
циях нашего пред­
приятия гото- . 
виться к летнему 
отдыху металлур­
гов основательно. 
Не стал исключе­
нием и нынешний 
год. «Вопрос прора­
батывали» в че­
тырех главных на­
правлениях: макси­
мальное использо­
вание собственных 
баз отдыха, приоб­
ретение путевок в 

здравницы Уральского региона, на черномор­
ское побережье России. И четвертое — а это 
уже на десерт — отдых за рубежом. 

Сегодня огромное значение уделяется реконст­
рукции наших объектов отдыха. В домах отдыха 
многие корпуса находятся в состоянии ремонта — 
переводим их на уровень повышенной комфортнос­
ти. Строительство и реконструкция ведутся там 
круглосуточно. В связи с этим путевок подчас не 
хватает. Но, понимая ситуацию, закупаем путевки в 
санатории Челябинской области и Уральского реги­
она. Через СКМ приобретаем путевки по линии доб­
ровольного медицинского страхования людям, ко­
торые нуждаются в лечении или состоят на меди­
цинском учете. Таких путевок уже около двухсот. 
Порядок таков: если у человека есть отклонения в 
здоровье, еще в начале года он должен был обра­
титься в цеховой здравпункт, где и формируются 
заявки на санаторное лечение. Индивидуально под 
этого человека, под его медицинские показания, 
страховая компания металлургов закупает путевки 
в различные здравницы страны. Через фонд соци­
ального страхования приобретаем путевки в сана­
тории, находящиеся на территории нашей области, 
«Урал», «Сосновая горка». Таких путевок немного, 
но с их помощью мы смягчаем проблему дефицита 
путевок на отдых и оздоровление. 

Заработал и другой источник: здравницы, пользую­
щиеся энергетикой комбината и задолжавшие ему, рас­
считываются путевками. К таким относится, например, 
санаторий «Якты-Куль» на Банном озере. По догово­
ренности с фондом социального страхования Башкирии, 
нам отводится часть мест еще и в «Янган-Тау» —очень 
хорошем санатории, где лечат костно-мышечную сис­
тему. По такой же схеме берутся за лечение металлур­
гов и специалисты курортной поликлиники. 

Помимо этого, как и в прошлом году, были закуп­
лены путевки за счет прибыли предприятия. В ми­
нувшем году металлурги могли поправить свое здо­
ровье в сочинском оздоровительном комплексе «До-, 
гомыс». Нынче были задействованы и другие здрав­
ницы Сочи: санатории «Светлана», имени Цюрупы 
и «Заполярье». В настоящий момент путевки име­
ются в наличии, формируются заявки на их приоб­
ретение.. Более подробную информацию можно по­
лучить по телефонам: 33-62-60, 33-73-84. Свою со­
лидную лепту в оздоровление трудящихся вносит и 
наша здравница в Ессентуках —санаторий «Метал­
лург», где за год бывает до двух с половиной тысяч 
металлургов. 

Сегодня, когда рубль становится стабильнее, а 
зарплата работников ММК растет, действительно 
уже можно говорить о заграничном отдыхе рядово­
го работника комбината. В нашем городе много раз­
личных туроператоров, готовых.предложить работ­
никам ОАО «ММК» отдых за границей в счет зарп­
латы. Но мы предпочли сотрудничество только с 
проверенной временем и совместной работой фир­
мой, поскольку считаем: уж если организовываем по­
ездки металлургов за пределы страны, то так, что­
бы нашему человеку были предоставлены все гаран­
тии комфортного, качественного отдыха. Именно та­
кую гарантию дает дочернее предприятие страхо­
вой компании металлургов «СКМ-ТУР». Действи­
тельно, СКМ сотрудничает с нами по многим направ­
лениям. И за все годы совместной работы не было 
сбоев. Есть уверенность и в профессионализме ра­
ботающих в компании специалистов, в их добросо­
вестности и обязательности. 

Руководители комбината подумали и том, как сде­
лать отдых металлургов за границей менее обреме­
нительным в материальном плане. В прошлом году 
было внедрено положение, согласно.которому ра­
ботника ММК кредитовали на три месяца: при по­
купке путевки человек оплачивал лишь 30 процен­
тов стоимости путевки, оставшиеся 70 процентов 
долга «гасил» в последующие три месяца. Сейчас 
принято решение продлить срок расчета за поезд­
ку по путевке «СКМ-ТУР» до полугода. Долг рас­
пределяется равными долями на шесть месяцев. При 
нынешнем уровне зарплаты на нашем предприятии 
действительно появляется реальная возможность 
съездить за рубеж. «СКМ-ТУР» предлагает огром­
ный выбор мест отдыха, но главным все-таки оста­
ется даже не количество предлагаемых стран, а га­
рантии солидной фирмы, предоставляющей рядово­
му труженику возможность отдохнуть «в кредит», 
но по-европейски. 

Иван АРХАПЧЕВ, директор «СКМ-ТУР»: 

Через пару 
месяцев — 
очередной от­
пуск и хочет­
ся чего-то 
э т а к о г о ... 
Чего? В поис­
ках ответа 
наш коррес­
пондент от­
правился в 
фирму «СКМ-
ТУР»: 

— З д р а в ­
с т в у й т е . Я — 
с р е д н е с т а т и с ­

т и ч е с к и й работник комбината , п о л у ч а ­
ю щ и й зарплату в четыре т ы с я ч и рублей. 
Мне очень хотелось б ы о т д о х н у т ь в д р у ­
г о й стране, ч т о б ы б ы л о море, сервис . 
Э т о в о з м о ж н о ? 

Пободный вопрос для директора фирмы 
«СКМ-ТУР» Ивана Архапчеване нов. Зачас­
тую приходящие к нему люди даже не зна­
ют, куда бы хотели отправиться, потому что 
многие вообще ни разу не выезжали даль­
ше границ России. Поэтому в «СКМ-ТУРе» 
человека сразу ориентируют на отдых, ко­
торый был бы ему по карману. И всякий раз 
специалисты фирмы стараются совместить 
естественное желание клиента отдохнуть «с 
шиком» и возможности его кошелька. 

— Итак, вы говорите, что ваша зарплата 
не превышает четырех тысяч? — И. Архап-
чев достает микрокалькулятор. — Умножа­
ем вашу зарпалту на шесть (по количеству 
месяцев рассрочки), переводим в доллары. 
Получается около 900 долларов. Сумма при­
личная. Вы можете рассчитывать, например, 
на двухнедельный отдых в Болгарии в одно­
местном номере. Если же хотите отдохнуть 
семьей, за те же деньги мы сможем отпра­
вить вас на отдых в Болгарию, но лишь на 
неделю. Впрочем, это может быть не толь­
ко Болгария, но и Турция, Греция. А вот в 
межсезонье на эту же сумму вы сможете от­
дохнуть качественно лучше. Хороший вари­
ант: отдых зимой в Египте. 

— П о д о ж д и т е , мне п р е ж д е н у ж н ы ка­
кие-то д о к у м е н т ы : загранпаспорт , виза , 
б и л е т ы ... 

— Все это — кроме оформления загран­
паспорта — фирма возьмет на себя. Но мы 
можем проконсультировать, как оформить 
загранпаспорт, куда обратиться, какие ан­
кеты заполнить, сколько сделать фотогра­
фий, где оплатить госпошлину. Только имей­
те в виду: этот документ раньше чем через 
меясц вам получить не удастся. С загран­
паспортом" — порядок? Значит, человеку 
остается лишь показать нам пальцем, куда 
он хочет поехать, остальное — наша забо­
та: визы, авиабилеты, размещение в гости­
нице, доставка от аэропорта до отеля, пи­
тание, расписание экскурсий, трансферы. 
Вам нужно лишь четко выполнять рекомен­
дации турфирмы. 

— Нет, знаете, я передумала ехать на 
море. Мне б ы побольше у в и д е т ь , но по­
меньше з а п л а т и т ь , -ь-^асяравно играю я 
роль капризного кг>*ет|та7 

— Пожалуйста/о последнее время среди 
работников комбината; стали особенно попу­
лярны автобусные туЬы, во время которых 
за довольно небольшие деньги можно уви­
деть сра^у несколько1 стран. Принцип таких 
путешествий прост: йы самостоятельно до­
бираетесь до Москвь|, а все дальнейшее вхо­
дит в стоимость путевки. В столице в назна­
ченное время на вокзале вас встретит экс­
курсовод и отправит поездом вместе с груп­
пой до Бреста. На границе вас рассадят по 
автобусам — и в путь походному из 18 евро­
пейских машрутов. Чаще всего путешествен­
ники выбирают направление Берлин—Па­
риж—Прага. 13 дней путешествия принесут 
массу впечатлений. А заплатите вы за это 
около 400 долларов. Автобусные туры пре­
дусматривают остановки в определенных 
городах в двух- или трехзвездочных отелях 
европейского класса. По всему маршруту вас 
будет сопровождать русскоговорящий гид. 
Договоримся сразу: питание — только завт­
раки. В автобусе —удобные кресла, туалет, 
видео или телевизор, кофеварки,словом,все 
минимальные удобства. Следуя по маршру­
ту, автобус делает технические остановки в 
тех местах, где вы можете пообедать за 
дополнительную плату. 

— А м о ж н о у д е ш е в и т ь т а к у ю п о е з д ­
к у ? 

— Конечно, в тот же путь можно отпра­
виться и за 300 долларов, но при'этом уро­
вень сервиса будет несколько ниже. Каче­
ство туров измеряется количеством ночных 

переездов (чем их меньше, тем дороже тур) 
и качеством гостиниц. Если вы поедете в 
тот тур за 250 долларов, будете жить в го­
стиницах блочного типа с соответствующи­
ми удобствами. 

— Нет, п о д о ж д и т е . М о ж е т , все-таки 
лучше Б о л г а р и я ? Но так не х о ч е т с я д о ­
б и р а т ь с я д о М о с к в ы . . . 

— А это вовсе и не обязательно! Есть на­
правления — Испания, Кипр, Турция, та же 
Болгария — с вылетом из аэропортов реги­
она: Челябинска, Екатеринбурга, Уфы. 

— С перелетом п о н я т н о . А ч т о ж е с 
морем у д о в о л ь с т в и й ? 

— По прибытии в страну назначения вас 
встретит принимающая сторона. Предста­
вители фирмы посадят вас в автобус, дове­
зут до отеля. Вас могут даже встретить ин­
дивидуально на легковом автомобиле. А 
дальше отдыхайте по своему усмотрению. 
В день, когда вам нужно уезжать, вас опять 
же отвезут в аэропорт. А вот в дальнейшем 
вы можете положиться только на себя либо 
прибегнуть к трансферам — доставка из 
аэропорта, допустим, до вокзала. Но это, 
конечно, потребует от вас дополнительных 
затрат. 

— Д о г о в о р и л и с ь . Я в ы б и р а ю с р е д н и й 
по цене тур . А как с п и т а н и е м ? 

— В основном все туры предполагают 
двухразовое питание: затрак и ужин. Завт­
раки — главным образом шведские столы. 
Ужины — либо шведские столы, либо по 
меню. В обед вы предоставлены сами себе. 
Туристам, которые едут за границу в пер­
вый раз, я бы все-таки посоветовал согла­
шаться на двухразовое питание. А вот опыт­
ные туристы предпочитают только завтра­
ки, чтобы не привязывать себя к гостини­
це. 

— Как п о с т у п а т ь , если у ж е за грани­
ц е й с л у ч и л и с ь н е у в я з к и ? 

— За три года существования нашей фир­
мы, конечно, бывали накладки, возникавшие 
по вине московских турагентств. Но неза­
висимо от того, кто виноват, мы в ответе 
перед людьми, которых отправили на отдых. 
По возвращении из поездки вы вправе, если 
вас что-то не устроило, в течение 20 дней 
обратиться с претензией в нашу компанию. 
Поверьте, мы заинтересованы в быстром 
улаживании конфликта. Возникшие пробле­
мы мы стараемся улаживать сразу, пока 
турист находится на отдыхе. 

— Я о п я т ь в с о м н е н и и : Б о л г а р и я — 
э т о как - то банально. М о ж е т , еще что-
то п о и с к а т ь ? 

— Выбор огромен: Словакия, Германия, 
Нидерланды, Голландия, Финляндия, Бель­
гия, Швеция, Австрия, Франция, Испания, 
Италия, Кипр, Мальта, Китай, Япония, Ав­
стралия, США — мы отправим вас в любую 
страну мира, хоть с экспедицией на Север­
ный Полюс. Хотите пощекотать нервы? По­
жалуйста, есть экстремальные маршруты. 
Желаете попасть на охоту в Танзанию или 
покататься на лыжах в песках Австралии? 
— Иван Архапчев улыбается. — За ваши 
деньги — что угодно! Но имейте в виду, что 
стоимость перелета ведет к удорожание 
путевки. Нужны ли вам маршруты экзоти­
ческие или накатанные, главное, обратить­
ся анашу фирму заблаговременно. И вооб­
ще, чем раньше вы обратитесь к нам, тем 
выше гарантия попасть именно в то место, 
куда вас тянет, и жить в тех условиях, кото­
рые вам по душе. 

...Понятно, что в одном газетном мате­
риале не ответить на сто тысяч «почему?» 
неискушенного российского туриста. Но, со­
гласитесь, как все-таки приятно, что нако­
нец-то и у нас появилась возможность от­
дать себя в руки профессионалов, которые 
в дальней дороге и «соломки подстелят», и 
предупредят все твои желания. 

Сегодня молодые руководители «СКМ-
ТУР» думают, как удешевить стоимость пу­
тевок и сэкономить наши же денежки. Фир­
ма планирует организовывать поездки де­
тей и студентов за рубеж. Делает все, что­
бы нам, уральцам, стали доступны многие 
здравницы страны. Заботятся и о тех, кому 
пока не по средствам «берег турецкий», но 
кому незнакомы еще жемчужины Золотого 
Кольца или белые ночи града Петра. Ведь 
страна наша, как мир, огромна. И, ей-богу, 
стоит хоть раз в жизни оторваться от быта 
и махануть туда, «где ни разу ты не был». 

Т. Т Р У Ш Н И К О В А . 
Всю необходимую информацию можно 

получить в «СКМ-ТУР» по адресу: ул. Гряз-
нова, 33/1 или по телефону 21-46-36. 

E-mail: skmtur@mgn.ru 
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