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W W W . M N G O R O D . R U 

Н с Ш Г Ь Ю О С ! 
П о с т р о й с в о й Д о м в Н а ш е м Г о р о д е ! 

ПРЕДЛАГАЕМ КВАРТИРЫ ОТ ЗАСТРОЙЩИКА: 
10 - этажный панельный дом 

в 1 4 0 микрорайоне 
1 к.кк. S O 6 L M = 4 1 , 5 кв.м. 1160 т.р. 

2 к.кв. SO6UL=57 ,9 кв.м. 1620 т.р. 

2 к.кв. SO6UL=58 ,7 кв.м. 1645 т.р. 

2 к.кв. S O 6 L U , . = 6 5 , 5 КВ.М. 1835 т.р. 

2 к.кв. Бобщ = 6 6 , 5 КВ.М. 1860 т.р. 
2 к.кв. S O 6 U L = 8 1 , 5 кв.м. 2200 т.р. 

3 к.кв. So6m..=78,0 кв.м. 2100 т.р. 

16 - этажный кирпичный дом 
в 135 микрорайоне 

1 к.кв. Эобщ =35,02 кв.м. 1050 т.р. 

1 к.кв. Эобщ =38,23 кв.м. 1150 т.р. 

2 к.кв. SO6LM.=46,6 кв.м. 1400 т.р. 

2 к.кв. Бобщ =47,36 кв.м. 1420 т.р. 

2 к.кв. SO6LM.=51 ,2 кв.м. 1535 т.р. 

2 к.кв. Эобщ =53,58 кв.м.1600 тр.* 

Первый взнос 3 0 % ; рассрочка 24 месяца; фиксирование выплаченной стоимости. 
Приглашаем посетить наш мини-офис на стройке: 

135 м-рн, пр-т Ленина, 142; 140 м-рн, ул. Жукова,7. 
Консультации по недвижимости и долевому строительству т. 214-770. 

* ВСЕ ЦЕНЫ ДЕЙСТВИТЕЛЬНЫ НА НОЯБРЬ 2006 Г. 
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КУПЛЮ АКЦИИ 

Д О Р О Г О 
выезд на д о м 

Т. 4 5 - 0 7 - 7 9 

председателя профсоюзного 
I комитета метизно-калибровочного завода ] 

Андрея Петровича 
СОЛОЦКОГО с юбилеем! 

Желаем здоровья Щ^Ж 

на многие лета, ^ ^J^jl^^J 

l Администрация f 
и профсоюзный коми] 

! ОАО «ММК-МЕТИЗ» 

корпусная мебель на заказ 
по индивидуальным размерам 
компьютерный дизайн 
(шкафы-купе, стенки, горки, 
спальни, детские, прихожие) 
матрацы «Конкорд» 
в наличии и на заказ 

ВЫСОКОЕ КАЧЕСТВО 
«Гостиный двор», цокольный этаж, 
пав. № 3, телефон 8-909-095-73-77. 

С Д А Ю Т С Я В А Р Е Н Д У 
ОФИСНЫЕ И СКЛАДСКИЕ ПОМЕЩЕНИЯ 
(открытые, закрытые, теплые, холодные) 

ВОДОМЕР 
О О О « В О Д О М Е Р » 

Дополнительная информация по телефону 4 3 ™ 8 1 " 7 2 

П Р О Д А Ж А , У С Т А Н О В К А 
П €% f t 1*1 A l l 15 Ш f% f t 

З А М Е Н А В О Д О П Р О В О Д А 
КАНАЛИЗАЦИИ, ОТОПЛЕНИЯ 

СКИДКИ. КРЕДИТ 
Курортная поликлиника, каб. 1 0 2 

Бесплатный выезд на д о м 

4 9 - 2 0 - 5 0 , 4 9 - 2 0 - 6 0 

театр «Бу рати но 
1 8 , 1 9 н о я б р я 

К О Ш Е К , П О П У Г А Е В , 
Г О Л У Б Е Й , Г Р Ы З У Н О В , 

М Ё Д А 
ВХОД: 

4 0 - 6 0 руб. 

0 0 

СЕТЬ МЕХОВЫХ САЛОНОВ 

((Гранд», пав. №27,132.1 
ПРИВОЗИМ НА ЗАКАЗ 

Н о в а я к о л л е к ц и я з и м а / о с е н ь 2 0 0 6 - 2 0 0 7 
Ц Д Л | j f Q - из итальянского драпа с мехом. 

П Л А 1 Ц И ~ н а м е х о в о и подстежке. 
- на меху и синтепоне. 

11 Н Ш И Д И З " н а холлоФайбере, легкие и теплые | Н 
ВСЕ МОДЕЛИ ОЧЕНЬ МОДНЫЕ В ЭТОМ С Е З О Н Е ^ 

Каждому покупателю небольшой, ГГ\ГГ\ 

но очень приятный 
( Д Ю родовол^ств^ным 

магазином 

ДКС им. Мамина-Сибиряка 

Встреча с Евгением Березиковым (г. Москва) -
известным путешественником, паломником, 

писателем, автором книг «Восхождение духа», 
«Молитва на белом континенте», 

«Новый Иерусалим, или Послушание Богу». 

ТЕМА: ЖИЗНЬ ЧЕЛОВЕКА. 

Справки по тел. 2 3 - 0 4 - 2 0 . 

Большие скидки против честных цен 
Ц Цены - это больше чем просто некие 
| суммы. Цены могут нести и психологи-
™ ческую нагрузку, особенно если поку-
ж патель заподозрит, что продавец игра-
| ет нечестно. Потенциальные покупа-
I тели могут отказаться от покупки, если 
I вдруг обнаруживаются дополнитель-
1 ные «накрутки», или когда они не уве-
| репы, что рекламируемая скидка яв-
I ляется настоящей. С другой стороны, 
• уровень цен, зачастую, для многих по-
1 купателей служит неким признаком 
| качества товара, то есть они исходят из 
« принципа: «Чем дороже - тем каче-
» ственнее». Такие покупатели старают-
| ся покупать более дорогие товары тол ь-
| ко из-за того, что считают их более ка­

чественными. 
1 Ситуацию комментирует специалист в 
| области маркетинга розничной торгов-
| ли Анна ЖИВАЛЕВСКАЯ, г. Москва: 
* - В настоящее время можно выделить 
1 несколько ценовых тактик, часто исполь-
| зуемых продавцами. Некоторые компании 
ш рекламируют товар по «специальной цене», 
» хотя снижения обычной цены при этом вовсе 
| не происходит. Другие объявляют о боль-
| шой скидке, а на деле оказывается, что с 
ж такой скидкой продается только небольшая 
1 часть товара, которая, к тому же, уже и 
| закончилась. Есть и такие компании, кото-
| рые намеренно завышают цену, чтобы «по-
!| казать», что их товар качественнее, зараба-
I тывая при этом на необоснованно высоких 
| наценках. Таким образом, получается, что 
I наличие скидки не всегда означает, что то-
* вар дешевле, а высокая цена не всегда оз-
1 начает, что товар качественнее. 
| Добросовестные фирмы стремятся ми-
I нимизировать или полностью усгранить 
• психологический дискомфорг, связанный с 
| манипулированием ценами. Большинство 

из них придерживаются принципа «всегда 
честные цены», вместо «всегда низкие 
цены». 

Компании, предлагающие честные 
цены, продают товар по обычной, но 
конкурентоспособной цене, устраивая 
распродажи, понятные всем. Они избе­
гают скрытых поборов и не поднимают 
цены, чтобы воспользоваться кратким 
повышением спроса, они несут ответ­
ственность за продаваемые товары. 

Анна ЖИВАЛЕВСКАЯ: 
-Конечно, есть и честные продавцы, ко­

торые не делают необоснованно больших 
наценок, но и не обещают сказочных ски­
док. В некоторых городах такие сети стал­
киваются с тем, что потребители, в силу 
своих ложных стереотипов, воспринимают 
предлагаемый ими товар как некачествен­
ный, но в большинстве случаев такие сети 
стали настоящими лидерами на своих рын­
ках. Определить честность продавца мож­
но по уровню цен (товары в таких магази­
нах, как правило, дешевле, чем аналогич­
ные товары у конкурентов) и по отсут­
ствию «громких» обещаний (обещание 
больших скидок, как правило, говорит о 
том, что либо раньше цена была завышена, 
либо товар был дополнительно наценен 
перед объявлением скидки). 

На обувном рынке примером честного 
продавца может служить торговая сеть 
«МОНРО», в состав которой входит более 
70 супермаркетов в 20 городах России. 
Успех компании иллюстрирует пример че­
стного ценообразования. Обувные супер­
маркеты «МОНРО» предлагают каче­
ственную обувь но вполне разумным це­
нам. И никакого секрета здесь нет. Полити­
ка честных цен - это главная ставка на ус­
пех сети «МОНРО». 

И дело здесь не только в наценках, кото­

рые в «МОНРО» всегда невысокие, неза­
висимо от марки предлагаемого товара. И 
даже не в том, что все проводимые акции и 
распродажи с реальными скидками непре­
менно касаются либо целых сезонных групп 
(независимо от популярности моделей), 
либо вообще всего ассортимента супермар­
кетов. Основная причина в том, что специ­
алисты компании прилагают максимум уси­
лий, чтобы снизить саму себестоимость 
товара. Крупные размеры сети позволяют 
работать напрямую с производителями, 
минуя посредников и уменьшая закупоч­
ную цену. Оптимальный выбор транспор-
тно-логистических путей снижает затраты 
на доставку товара. Наличие собственных 
дизайнеров-модельеров сокращает издер­
жки на разработку моделей и позволяет 
максимально учесть потребности покупа­
телей. При этом технологи компании по­
стоянно контролируют качество исполь­
зуемых материалов и весь производствен­
ный процесс непосредственно на фабри­
ках-изготовителях, что обеспечивает каче­
ство товара и дает возможность сети «МОН­
РО» устанавливать на свой товар повы­
шенные сроки гарантии - до 100 дней. 
Плюс ко всему, компания «МОНРО» яв­
ляется обладателем собственных торговых 
марок, которые производятся крупными 
партиями исключительно для магазинов 
этой сети. Самые известные из них - женс­
кая коллекция Rita Bravuro, мужская -
Banderos, детская обувь «Лёва» и подрос­
тковая серия Ulet. 

На деле это означает, что обувь, пред­
ставленная в супермаркетах «МОНРО», 
прошла самый короткий путь от произво­
дителя к покупателю, минуя разного рода 
посредников и избежав лишнего увеличе­
ния себестоимости. 

Милые дамы хорошо знают, что удач­

ный шоппинг - это популярное средство 
от депрессий. Но зачастую, чтобы поход за 
покупками завершился успешно, нам при­
ходится посетить пять, семь или десять 
обувных магазинов, включая мелкие отде­
лы универмагов. Настроение постепенно 
падает: в одном из них, как назло, не оказы­
вается нужного размера, в другом - вож­
деленной модели, в третьем мы, наконец, 
находим то, что хотели, и, держа бумажник 
в дрожащих руках, начинаем нервно под­
считывать количество дней до зарплаты. 
Наверное, уже мало кто помнит, когда по­
добным образом обстояла ситуация с про­
дуктами питания. Сегодня же никому не 
нужно объяснять, что только в супермар­
кете с его огромным ассортиментом и ши­
рокой сетью магазинов вы сможете купить 
все, что хотели, причем значительно дешев­
ле. Ассортимент и цена- два главных «конь­
ка» всех супермаркетов, и обувные супер­
маркеты «МОНРО» не исключение. Бо­
лее тысячи моделей на любой вкус: от кон­
сервативной классики и модных течений 
последнего сезона в нескольких стилях до 
спортивных молодежных вариантов - пред­
ставлены на полках сети магазинов «МОН­
РО». А благодаря честным ценам сети 
«МОНРО», здесь вы сможете, с относи­
тельно небольшой суммой, не просто ре­
шить извечную сезонную проблему обу­
ви, но легко подобрать несколько пар для 
разных целей и в самых разнообразных сти­
лях непосредственно к своему гардеробу. 

С каждым годом российский обувной 
рынок расширяется. Это естественный этап 
развития рынка, когда мелкие компании 
заканчивают свое существования или же 
вливаются в состав крупных холдингов. 
Вместе с рынком стремительно расширя­
ется единая сеть обувных супермаркетов 
«МОНРО». 

I Честные цены при оптимальном выборе - залог успешности и процветания! 
, л . . . 

mm mm mm mm mm mum mm mm mm 

ЧАСТНЫЕ ОБЪЯВЛЕНИЯ 

ПРОДАМ 
*Дом в 11. Радужный. Дорого. Т. 

8-904-815-2121. 
* «Фольксваген Бора» 2001 г. в. 

Т. 8 -904-815-2121. 
*1-комн., ул. 50-летия Магнит­

ки, 68, 1 >т, хороший ремонт, 1200 
т. р. Т. 8-3519-01-71-82. 

*4-комн.. ул. Сталеваров, 26/2, 
1850 т. р. Т. 8-902-610-85-64. 

КУПЛЮ 
•Акции. Т. 8-922-636-79-77. 
*Малосемейку, однокомнатную. 

Т. 35-95-45 . 
*Квартиру. Т. 8-904-802-69-50. 
•Двухкомнатную. Т. 30-90-40. 

СДАМ 
*Жилье. Т. 35-95-45. 
•Сутки. Т. 8-912-406-02-66. 
•Часы, сутки. Т. 46-04-67. 
•Квартиру. Т. 45-02-79. 
•Аренда жилья. Т. 45-11-08. 
•Комнату. Т. 8-912-805-11-08. 

СНИМУ 
•Квартиру. Т. 43-00-03. 
•Жилье . Т. 35-95-45. 
•Квартиру. Т. 28-97-84. 

УСЛУГИ 
•Металлические балконные рамы. 

Двери, любые виды отделки, решет­
ки, гаражные ворота. Теплицы. Пла­
стиковые окна. Гарантия. Банковс-

кий кредит. Рассрочка до 3-х меся­
цев. Т.: 21-53-90, 30-17-07. 

•Кровля, кладка, отделка, гипсо­
картон, электропроводка, водопро­
вод. Т.: 890-480-770-50, 28-10-02. 

* Отделка балконов и дверей ев-
ровагонкой. Т.: 30-38-18, 31-90-80, 
8-912-803-21-84. 

•ООО «вЛриант». Замена водо­
провода, канализации, водомеры, 
эл. монтаж. Т.: 49-22-17 , 8-904-
976-1924. 

•Пластиковый водопровод. Водо­
меры. Качество. Т. 8-904-976-9651. 

•Натяжные потолки от произво­
дителя, шкафы-купе. Т. 8-912-403-
2 2 2 2 . 

•Электромонтаж. Т. 8-906-852-
9 7 1 1 . 

•Электромонтажные работы. Т. 
8-902-611-84-17. 

•«Стинол». Ремонт любых хо­
лодильников. Гарантия 2 iu r t a . Т. 
41-44-35 . 

•Ремонт холодильников «Сти­
нол» и всех отечественных. Т. 40-
70-72. 

•Ремонт любых холодильников. 
Пенсионерам скидки. Т.: 30-17-07, 
29-65-05 (д). 

•Ремонт телевизоров. Т. 37-15-
37 . 

•Ремонт импортных телевизо­
ров. Т. 35-69-78. 

•Ремонт холодильников и любой 
бытовой техники. Т. 34-63-40. 

•«Техносервис» . Ремонт холо­
дильников, теле-, видео-, аудиотех-
ники. Т. 31-90-80. 

• Ч П З а й н у т д и н о в . Корпусная 
мебель. Мы предлагаем широкий 
спектр услуг по производству ин­
дивидуальной мебели на заказ - от 
дизайн-проекта целой квартиры до 
изготовления любых одиночных из­
делий: шкафов-купе, кухонь, спа­
лен, горок, прихожих, комодов. Пе­
ретяжка мягкой мебели. Т.: 25-82-
33 , 8 -906-850-51-58 , 8-906-852-
11-93 (без выходных). 

•Математика. Т. 8-906-898-1007. 
•Алиби. Детектив. Т. 8-904-939-

0000 . 
•Грузоперевозки, переезды, опе­

ративно. «ГАЗели», «бычки», «Ка­
мАЗы», грузчики. Т.: 43-10-90, 8-
908-811-03-03 . 

•«ГАЗедьку» за 30000. Т.: 8-903-
090-8547. 30-29-98. 

ТРЕБУЮТСЯ 
• С а н а т о р и ю - п р о ф и л а к т о р и ю 

«Южный», срочно врач-терапевт-
физиотерапевт, повар. Обращать­
ся: с а н а т о р и й - п р о ф и л а к т о р и й 
«Южный», ул. Зеленая, 1. Тел.: 21-
4 0 - 2 1 , 21 -54-11 . 

""Тресту «Электротранспорт» : 
слесарь- ктектрик по ремонту 
электрооборудования, слесарь по 
ремонту подвижного состава, элек­
тромонтер по ремонту и обслужи­
ванию электрооборудования, то­

карь-расточник, кондуктор-контро­
лер, монтер пути (временно и по­
стоянно) , строгальщик, шлифов­
щик, фрезеровщик, столяр-стеколь­
щик, водитель автомобиля, элект­
ромонтер связи, электрогазосвар­
щик, мойщик-уборщик подвижно­
го состава. Обращаться по адресу: 
ул. Советская, 162/2, каб. № 320. 
Тел.: 28-34-21, 35-56-81. 

•ЗАО «Металлургремонт-1» при­
глашает на работу квалифицирован­
ные кадры следующих специальнос­
тей: слесарь-ремонтник, электрога­
зосварщик, электросварщик ручной 
сварки, резчик, огнеупорщик, води­
тель погрузчика. Лиц с вредными 
привычками просьба не беспокоить. 
Обращаться: ул. Кирова, 90/1, каб. 
№ 28. Т. 24-10-07 (с 10.00 до 16.00). 
Среда - неприемный день. 

•Элитная школа менеджеров по 
продажам с последующим гаранти­
рованным трудоустройством. Т. 
29-44-77 . 

•Агентству недвижимости со­
трудники, обучение. Т.: 35-95-45, 
8-904-806-81-78. 

ПРОШУ ВЕРНУТЬ 
•Паспорт, военный билет на имя 

Мирослава Юрьевича Вигула за 
вознаграждение. Т. 31-55-50. 

РАЗНОЕ 
•Щебень, граншлак недорого. Т. 

438-428 . 

Реклама 
на сайте «ММ»: 
w w w . m m g a z e t a . r u 

т. 3 5 - 9 5 - 6 6 

Центр 
микрофинансирования 
Д е н ь г и с р о ч н о 

з а 1 д е н ь : 
• на развитие бизнеса -

до 300 т. р. ; 
• на образование - до 40 т. р. ; 
•физическим лицам -

до 25 т. р. ; 
• автозаем - под имеющийся 

автомобиль; 
•работникам ОАО «ММК» 

особые условия. 

Ул. Советская, 160 а, т. 35-64-29. 

Защита в суде, 
бесплатные консультации. 

Пр. Ленина, 1 1 8 / 2 . 

Т.: 35 -95 -45 , 8 -902-604-56 -10 . 

г г м а к с м е б е л ь 
Шкафы-купе от 4 3 4 0 р. 

Гостиные и детские комнаты 
свободной комплектации 

Матрацы «Конкорд» 
в наличии и на заказ 

Стенки-горки от 5 9 9 0 р. 
Диваны от 5 2 9 0 р. 
Наборы мягкой мебели от 1 0 9 9 0 р. 

ТЦ «Все для дома», 
ул. Труда, 32 , 2 этаж. 

ТЦ «Вавилон», 
пр. К. Маркса, 204 , 2 этаж. 

МАГНИТОГОРСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ 
ОБЪЯВЛЯЕТ Д О П О Л Н И Т Е Л Ь Н Ы Й НАБОР на 2006/07 учебный год в группы 

ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ в сокращенные сроки 

Специальность Специализация Квалификация 
080507 Менеджмент организации Финансовый менеджмент Менеджер 
031202 Перевод и переводоведение Английский язык Лингвист, переводчик 
Форма обучения - вечерняя. Срок обучения 3,5 года. Приглашаются специалисты с высшим, средним специальным и неполным 
высшим (после 2 курса вуза) образованием. Выдается диплом о высшем образовании государственного образца. 

ПРОФЕССИОНАЛЬНОЙ ПЕРЕПОДГОТОВКИ по программам: 
•«Дизайн в рекламе» -«Клиническая психология» -«Теория и практика перевода» (английский язык) 
Срок обучения 2 года. Объем программы более 500 часов. Приглашаются все специалисты с высшим и средним специальным 
образованием, а также студенты после 3 курса. Выдается диплом государственного образца о профессиональной 
переподготовке, дающий право на ведение нового вида профессиональной деятельности. 

КУРСЫ ПОВЫШЕНИЯ КВАЛИФИКАЦИИ по программам: 
•«Юридическая психология» -«Спортивная психология» -«Актуальные проблемы преподавания 

биологии» 
Срок обучения 2 недели. Объем программы 72 часа. Приглашаются все желающие. Выдается удостоверение о повышении 
квалификации государственного образца. 

Обращаться: факультет повышения квалификации и переподготовки специалистов МаГУ. 
пр. Ленина, 124/3 (лицей при МаГУ, отдельный вход), тел. 34 -46 -09 . 

О Г Е М О Р Р О Е М О Ж Н О З А Б Ы Т Ь 
ЛЕЧЕНИЕ НА ДОМУ 

Геморрой - болезнь, за кото­
рой давно укрепилась слава 
неприличной: говорить о нем 
стыдно, а на прием к специали­
сту, предвидя моральный дис­
комфорт осмотра, больные от­
правляются только тогда, когда 
нет сил больше терпеть. Меж­
ду тем, лечение геморроя - за­
нятие крайне важное. В против­
ном случае он просто не даст 
спокойно жить: неприятные 
ощущения, боль и зуд в заднем 
проходе, выделения из заднего 
прохода - вот далеко не полный 
список проявлений этого забо­
левания. 

В настоящее время суще­
ствует ряд методов лечения ге­
морроя. Один из них - при по­
мощи портативного устройства 
УТМпк-01 Елатомского при­
борного завода! 

Устройство УТМпк-01 по­
казано к лечению хроническо­
го геморроя, анальных трещин. 
Лечение осуществляется путем 
одновременного воздействия 
теплом и импульсным магнит­
ным полем с помощью соответ­
ствующего по форме термо­
магнитного зонда, вводимого в 
прямую кишку. В результате 
ускоряются обменные и восста­
новительные процессы в тка­
нях, улучшается местное кро­
вообращение. Все это способ­

ствует снятию болей, ликви­
дации воспалительного про­
цесса, заживлению ран. 

Лечение геморроя предла­
гаемым устройством позволя­
ет улучшить качество жизни 
б о л ь н о г о . Посоветуйтесь с 
врачом и купите себе УТМпк. 
Пользоваться им легко. А при 
таком заболевании, как гемор­
рой, особенно важно, что про­
ц е д у р ы м о ж н о п р о в о д и т ь 
дома, в удобное время и без 
посторонних глаз. 

Физиоприборы домашнего 
применения торговой марки 
«ЕЛАМЕД» лечат, как и ге­
моррой, заболевания опорно-
двигательного аппарата, сер­

дечно-сосудистые, бронхоле-
гочные, желудочные, ЛОР-бо-
лезни, простатит. Они (как лю­
бые лечебные средства) имеют 
противопоказания и применя­
ются в домашних условиях по 
рекомендации и под контролем 
врача. Подробнее о методах ле­
чения и сохранения здоровья 
изложено в книге «Победа над 
болью». Цена книги 40 руб. 

Внимание! Присоединяясь к 
национальному проекту «Здо­
ровье» и по многочисленным 
просьбам жителей Магнитогор­
ска, Елатомский приборный за­
вод (ОГРН 1026200861620) 
проводит выставку-продажу 
медицинских физиотерапевти­
ческих аппаратов. 

Только три дня, 16, 17 и 18 ноября, с 10.00 до 18.00 в 
Магнитогорской филармонии (бывший театр 

«Буратино») по адресу: пр. К. Маркса, 126 вы сможете 
приобрести любой прибор по заводской цене, задать 

вопросы и проконсультироваться у специалистов 
завода. 

Справки по телефону в Челябинске (351 ) 2 4 7 - 6 7 - 4 7 . 
Не упустите возможность обрести незаменимого друга и «до­

машнего доктора» для всей семьи. Приходите, мы ждем вас. 
Елатомский приборный завод - торговая марка «ЕЛАМЕД». 

Все для здоровья. Здоровье для вас. 
Приобрести приборы и книгу «Победа над болью» 
можно также наложенным платежом по адресу: 

Рязанская обл., г. Елатьма, ул. Янина, 25, 
тел.: (495) 221-27-77, (49131) 2-04-57, 4-38-29; 

admin@elamed.com; www.elamed.com. 

Ш К А Ф Ы - К У П Е 
И Ю Н И 

т- 28:о91ш§^Р-51-
Ул. э Ж р ^ 1 ^ 2 3 | 

( 6 b l B l U ^ j j g K C ^ p K ) T 
E-mail: коп^|1а-Ще@та11.ги 

ПАМЯТЬ ЖИВА 
18 ноября ис-
п о л н я е т с я 
год, как нет с 
нами люби­
мой жены, ба­
бушки Марии 
И в а н о в н ы 
А Г А Ф О Н О ­
ВОЙ. Не стиха­
ет боль от ог­
ромной поте­
ри. Память о 

ней навсегда останется в наших сер­
дцах. 

Муж, внуки, родные. 

ПАМЯТЬ ЖИВА 
17 ноября-3 года, 
как нет замеча­
тельного челове­
ка, ветерана ком­
бината, заслужен­
ного металлурга 
РФ Станислава 
Андреевича КРО­
ЛЯ. Эрудирован­
ный, требова­
тельный, добро­

совестный, отличный друг и това­
рищ, он всегда останется в нашей 
памяти. 

Коллектив сортового цеха. 

Ул. Галиуялина, 30 (за курортной поликлиникой). 
Т. 35-08-09. 

ПАМЯТЬ ЖИВА 
17 ноября ис­
полняется 1 9 
лет, как ушел из 
жизни дорогой, 
любимый чело­
век Петр Нико­
лаевич ИНКИН. 
Замечательный 
муж, отец, де­
душка. Светлая 
память ему. Лю­
бим, скорбим. 

Жена, дети, 
внуки. 

Коллектив коксового цеха № 2 
ЗАО «РМК» скорбит по поводу 

смерти 
МИРОШИНА 

Александра Вениаминовича 
и выражает соболезнование 

родным и близким покойного. 

Коллектив ООО «Автотранспорт­
ное управление» скорбит 

по поводу смерти 
СМИРНОВА 

Михаила Андреевича 
и выражает соболезнование 

родным и близким покойного. 

Ул.Завенягина 

Ир. Ленина .i24:l 

• 

Спасибо, 

что читаете нас 

и пишете нам! 
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